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BWL – Versicherungen und Finanzanlagen  
im Vertrieb

Wofür stehen Sie?

Sie haben Spaß am Umgang mit 
Menschen? Sie arbeiten gern eigen-
verantwortlich und geben alles für 
Ihre beruflichen Ziele? Bestens –  
wir suchen Sie: Kommen Sie zu 
ERGO und schaffen Sie die Basis für 
eine aussichtsreiche Karriere. 

Ihre zentrale Rolle:

Menschen verstehen und gemein-
sam Lösungen entwickeln

  �Sie lernen in sich abwechselnden 
Theorie- und Praxisphasen alle 
betriebswirtschaftlichen und ver-
sicherungsrelevanten Inhalte. 

  �Sie erhalten das Rüstzeug für 
eine ganzheitliche Beratung und 
den Verkauf maßgeschneiderter 
Lösungen. 

  �Wir bereiten Sie gezielt auf Ihre 
Beratungseinsätze bei unseren 
Kunden vor.

  �Sie schaffen mit Ihrem Bache-
lorabschluss die Basis für Ihre 
spätere Karriere, z.B. als Agentur-
inhaber/-in oder Nachwuchsfüh-
rungskraft.

  �Kurz: Sie erhalten eine interes-
sante und abwechslungsreiche 
Ausbildung, die zu den Besten der 
Branche zählt!

  �Plus: Sie haben hervorragende 
Übernahmechancen!

Ihr Profil: 

  �Sie sind kommunikativ, engagiert 
und flexibel.

  �Sie verfügen über ein gutes 
Sozialverhalten und Durchhalte-
vermögen.

  �Sie sind strukturiert und können 
sich selbst motivieren, denn das 
Studium stellt hohe Anforderun-
gen an Sie!

  �Sie haben die Fachhochschulreife 
oder das Abitur abgeschlossen.

Berufstyp: 
Duales Studium

Ausbildungsart: 
Studium und betriebliche Praxis 
im Wechsel und begleitende 
Seminare

Ausbildungsdauer:  
3 Jahre

Lern- und Ausbildungsorte: 
Regensburg und zugeordnete 
Agenturstandorte, FHDW Mett-
mann / DHBW Heidenheim /
Mannheim

Quelle: ERGO Beratung und 
Vertrieb AG
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